PRAKTIJK IN BEDRIJF

Chris Salentijn, student diergeneeskunde
en Consultant Veterinair

In 2005 startte Chris Salentijn met de
studie diergeneeskunde, richting
landbouwhuisdieren. Inmiddels is
hij voor zijn doctoraal geslaagd. Naast
zijn studie is hij nu al 4,5 jaar werk-
zaam in de arbeidsbemiddeling. Na
2,5 jaar werkzaam te zijn geweest als
recruiter op een wervingadviesbu-
reau van een goede vriend, kreeg hij
de kans om binnen a8 Midden-Neder-
land als Account Manager Werving &
Selectie zijn eigen veterinaire tak op
te zetten: AB Vet Recruitment.

“Ik vulde enkele vacatures succesvol
in”, vertelt Chris, “en kreeg vervolgens
de vraag om als Consultant Veterinair
mijn activiteiten binnen de veteri-
naire sector verder te ontplooien.”
“Opeens werkte ik als student voor
het grootste recruitmentbureau in

Chris Salentijn.

Nederland, had ik tweehonderd
collega’s verspreid over tien kantoren
en leerde ik als student wat ‘headhun-
ting’ inhoudt.” Als consultant houdt
Chris zich bezig met de bemiddeling
van professionals (HBo/wo0) binnen de
veterinaire sector. Naast functiesin de
praktijk en de publieke sector ligt zijn
focus voornamelijk op mogelijkheden

binnen het veterinaire bedrijfsleven.
“Samen met mijn collega Wim van de
Worp ben ik verantwoordelijk voor
het YER Veterinair label. Met veel
plezier heb ik afgelopen jaar gewerkt
voor klanten als ipExx, Nutreco en
Boehringer Ingelheim.”

Hoewel Chris heeft besloten geen
praktiserend dierenarts te worden,
heeft hij geen spijt van zijn keuze voor
de studie diergeneeskunde. “Het is
juist een uitdaging de commerciéle
dienstverlening te combineren met
het veterinaire vak. Deze twee takken
van sport moeten naar mijn idee
steeds dichter naar elkaar toegroeien.
Mijn missie voor de komende jaren is
om door middel van concrete vacatu-
res dierenartsen te laten zien wat er
nog meer mogelijk is binnen de
veterinaire wereld.”



